Revista de revistas juridicas

OBLIGACION DFE RESULTADO Y OBLIG*CiGN DE MEDIOS, por M. G. Mar-
ton, Profesor de la Universidad de Debrecen. (Revue Trimes-
trielle de Droit Civil. Afio 1935, pagina 500 y siguientes.)

Considera que e¢n la mayor parte de los contratos, para que el
resultado proyectado pueda operar se exige, a mas de la actividad
del deudor, la presencia de una o varias condiciones positivas o ne-
gativas. Asi, en los contratos sobre transferencia de la propiedad de
una cosa, precisa, ademéas de los actos de prestacién del deudor, el
derecho del vendedor de disponer de la cosa, la aceptacién del ad-
quirente, etc.

Y centra asf €l problema que examina: ¢ el deudor ha cumplido
su obligacién cuando ha hecho lo posibie referente a la prestacidn,
aunque ¢l resultado no se haya realizado a causa de un obstaculo
exterior ?, o ¢ s6lo se considera que ha cumplido la obligacién cuan-
do el resultado apetecido por las partes contratantes ha llegado
a ser una realidad ?

Para Schlossman y Szaszy-Schwarz, la realizacién del resultado
estipulado no es el contenido u objeto de la obligacidén, sino su fin.
El deudor no estd obligado a producir este resultado, puesto que el
mismo se deriva de multiples causas, de las cuales la conducta del
deudor no es mas que una. Ef deudor cumple su deber de prestacidn,
obrando de acuerdo con ¢l fin de la obligacién y sblo debe una in-
demnizacién al acreedor cuando no lo ha hecho.

El autor rechaza este criterio, basado en que el Derecho debe
buscar las ideas directrices en la practica v concepcion general adop-
tada por la gente de negocios, que durante toda su vida, dia por dia,
son sujetos activos y pasivos de parecidas obligaciones. El acreedor,
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cuando verifica un contrato, no lo hace con el fin exciusivo de hacer
que el deudor desarrollase una determinada actividad en su provecho,
sino para obtener un resullado econdmico, del cual tiene necesidad
en el curso de su actividad. Graficamente lo expresa Kresz diciendo
«que en el contrato de obra, locatio operis, el artista estd obligado
a realizar su trabajo solamente porque no sabe ejercer la magia; es
decir, producir la obra por encantamiento, sin esfuerzos fisicos» (All-
gemeines Schuldrecht, 1929, pdg. 202 y siguientes). Pero esta regla
no es general ; se exceptta el deudor a titulo gratuito. Su obligacién
nace exclusivamente de la buena voluntad del deudor v su cumpli=
miento deberd estar limitado a la esfera de esta voluntad. Debe hacer
lo que estd en su poder, nada mds. Seria injusto imputarle actos
o acontecimientos que fueran extrafios a su voluntad.

¢ Existen obligaciones de medios? Para el autor no existen ; las
asi llamadas no son mds que obligaciones cuyo fin estd caracterizado
por ser un resultado fragmentario, con respecto a otro mas extenso
que, sin embargo, ha quedado fuera de la obligacion. Ast la obli-
gacion del médico, que promete solamente sus cuidados (medios) al
enfermo, pero no su curacidén (resultado). Sigue la orientacién de
Hartmann, que fué el iniciador de este criterio en el estudio de la
obligaciéon (Die obligation Untersuchungen uber thren Zweck und
Bau., 1875). Para é! la esencia de la obligacién consiste en la reali-
zacion del resultado ; lo esencial no es lo que el deudor suministra,
sino lo que el gcreedor recibe. Invoca como argumento decisivo el
hecho de que la obligacién se extingue si la prestacién estipulada
es cumplida no por el deudor, sino por una tercera persona.

I.a tesis de Hartmann ha sido seguida por la doctrina alemana
y por el derecho positivo. El Cédigo civil aleman sustituve la ex-
presién romana dare, facere, presture, por la unitaria dée Leistung,
que parece designar una prestacion como resultado, mas bien que
como una accion. Asf lo estiman Siber, Leonhard y Oertman. Para
que la prestacion sea realizada—dice Oertman—es preciso el acto
del deudor y la produccién de un resuliado por el mismo ; estos dos
elementos pueden coincidir, pero no necesariamenle, pues con fre-
cuencia ¢l resultado no tiene lugar sino por el concurso de un acon-
tecimiento ulterior.

Enlaza este problema con el de la responsabilidad objetiva. Si
el deudor debe un resultado, responde del mismo, aun cuando su
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realizacidon dependa de circunstancias que escapen a su poder. Es
decir, la obligacién de resultado debe corresponder una responsabi-
lidad de resultado (Erfolghaftung). A este efecto, critica al Cédigo
civil aleman, que habla de obligacién de resuitado, y en otros ar-
ticulos no admite la responsabilidad mas que por culpa o negligen-
cia del sujeto. Y, sin embargo, es digno de loa el articulo 1.147 del
Cédigo Napolednico, que—de acuerdo con esta doctrina—determina
la responsabilidad por inejecucién del contrato, y sdlo exime de
aquélla cuando la inejecucién proviene de una causa exirafia que
no puede serle imputable y no hay mala fe de su parte. Si bien otros
articulos han nublado este principio con la acogida ticita de la
responsabilidad subjetiva.

Termina destacando la importancia de esta orientacién para la
formacién de la doctrina de responsabilidad objetiva, que iniciada
por varios tratadistas (Bing, Thon, Unger, Saleilles, Yosserand,
Venezian, etc.) y acogida por las legislaciones (Cddigo Soviético,
Proyecto Hingaro), s6lo presenta resultados parciales, pero no un
sistema completo.

PROBLEMAS GENERALES DE DERECHO. DERECHO MERCANTIL Y DERE-
CHO CORPORATIVO, por A. Nattini, Profesor de la Universidad de
Génova. (Rivista di Diritto Civile. Afio 1935, pag. 127 y si-
guientes.)

Dos son las posiciones acerca de las relaciones del Derecho cor-
porativo con otras ramas del Derecho. La sostenida por Barassi, que
lo considera, mds que como un complejo de normas, como un prin-
cipio de politica legislativa, que por su fuerza expansiva debera in-
formar el campo entero del Derecho. Y la defendida por Asquini y
Carnelutti, que creen que es un derecho auténomo, formando parte
del Derecho publico, ya del Derecho constitucional, ya del Derecho
administrativo,

A este criterio se inclina el autor, puesto que por muy grande
que sea la fuerza expansiva del principio corporativo, teniendo en
cuenta que forma parte de la actividad del Estado, sus fines deben
sefialar los limites de la funcién misma. El principio corporativo
tiene un fin esencialmenie econdmico (Zanobini), cuyo objeto es
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poner entre los fines del Estado la disciplina de la economia nacio-
nal, considerada como un todo unitario realizando la solidaridad y
la conciliacidn de los intereses opuestos de las varias categorias eco-
némicas, subordindndolas al interés de la produccién nacional.

El Derecho mercantil disciplina materias que se relacionan con
la economia, y por eso tendré la influencia del principio v del Dere-
cho corporativo. ¢ Cémo se manifiesta ? Para Vivante se presentara
como una penetracion del principio corporativo. Para otros (Mazzo-
ni), como una transmutacién de! Derecho mercantil a la esfera del
Derecho puablico o mas exactamente a la esfera del Derecho corpora-
tivo. Para el autor la discrepancia, mas que de fondo, es ierminold-
gica, pues sustancialmente el fenémeno es de una progresiva limi-
tacion de cada autonomia frente al poder normativo del Estado.

La autonomia privada, que antes s6lo estaba limitada por las
leyes prohibitivas o principios de orden publico o buenas costum-
bres, serd sometida a la normacién corporativa, que la hara com-
patible con la disciplina unitaria de la lconomia nacional. Asi la
actividad del comerciante, del productor en general, se desarrollara
en las zonas delimitadas por la norma colectiva.

La influencia de las normas colectivas sobre el Derecho mercan-
til es doble : Primero es un perfecto instrumento para la sistematiza-
cion juridica de lo que se ha llamado el comercio de masas, o sea
de todas aquellas relaciones que la moderna organizacion comercial
tiende a disciplinar de un modo uniforme y preestablecido ; verbi-
gracia: las reglas de York y Amberes para las averias comunes. Y
segundo, sobre las fuentes del Derecho mercantil, pues hay que agre-
gar a las sefialadas por el Cédigo de Comercio las normas colectivas.
¢ Cudl es su naturaleza juridica? Después de la Ley de 20 de Marzo
de 1930, que dispone que su eficacia normativa deriva siempre del
Consejo de Corporaciones—para el autor—, no ofrece duda que es
una verdadera norma juridica, de acuerdo con Panunzio, Arcange-
li, Comba y Schanzer, en contra de los que defendian su origen con-
tractual (Asquini y D’Amelio).

El Derecho mercantil, a pesar de la restriccién de la autonomia
individual, no desaparecerd, pues la organizacién corporativa no
tiende a suprimir la iniciativa particular, sino a disciplinar la misma
en cuanto sea necesario y ttil al interés superior v unitario de la
economia nacional,
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LA LEGITIMACION EN LA COMPRAVENTA, por F. Carnelutti, Profesor
de la Universidad de Padua. (Rivistg di Diritto Commerciale,
Afio 1935, pAg. 502 vy siguientes.)

Una de las aportaciones de la teorfa del Derecho procesal a la
teoria general del Derecho es el concepto de legitimacion. En las re-
laciones comerciales se muestra su importancia en la teoria de la
venta, aplicada a las Sociedades an6nimas. Se refiere al articulo 144
del Codigo de Comercio italiano (articulo 166 det Cdédigo de Comer-
cio espaifiol), que prohibe la adquisicion de sus propias acciones de
parte de una Sociedad anénima.

¢ Qué consecuencias juridicas v qué eficacia produce la venta
realizada violando dicha prohibicidn legal ? Varias son las opinio-
nes de los tratadistas.

A) Para De Gregorio (en Studi in onore di C. Vivante), el acto
asi realizado es un acto con defecto de poderes realizado por los ad-
ministradores de la Sociedad. El autor critica esta doctrina, porque
aun la Junta general de la Sociedad—aunque quisiera—no podria
conferir a los administradores dicha facultad. Es decir, no son los
administradores los que no tienen la facultad de adquirir para la
Sociedad, sino es la Sociedad la que no puede adquirir por s misma.

B) Para la mayoria de los mercantilistas (Vivante, Navarrini,
etcétera) esta norma se refiere a la capacidad del sujeto. No admite
Carnelutti este criterio, porque la capacidad se funda en las condi-
ciones subjetivas e la persona y no se adapta a expresar la situa-
cién de quien no puede contratar por su relacién de la cosa objeto
del contrato. Asi, el negocio que el incapaz no puede realizar por si,
es valido con la asistencia de su representante legal ; y, sin embar-
go, la Sociedad anénima, aun con la concurrencia de dichos orga-
nismos, no puede adquirir sus propias acciones.

C) Para el autor dicha norma es andloga a las varias prohibi-
ciones que sobre la compraventa seflalan las leyes civiles con res-
pecto a determinadas personas por razén de su situaciéon particular
frente a la cosa ; verbigracia : al padre, para los bienes de los hijos
sujetos a su patria potestad, al mandatario respecto de los hienes
que tiene poderes para su venta, ete. (articulo 1.459 del Cddigo civil
espafiol). Y esta ineptitud no deriva puramente de su condicién sub-
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jetiva, como la incapacidad, sino de su posicion respecto a aquellos
bienes, y se define como defecto de legitimidad.

I.a més reciente doctrina ha separado los dos conceptos que antes
eran confundidos de capacidad y de legitimidad. Esta Gltima se ca-
racteriza por referirse a la idoneidad de una persona para realizar
un acto juridico eficaz, en razén a determinados bienes. Y asi como
hoy ninguin procesalista considera como incapacidad el fendémeno
por el cual quien no sea titular de la litis no puede reclamar la reso-
lucién del Juez, salvo los casos de sustitucién procesal, asi no debe
haber ninguin civilista que llame incapaz al padre, al que la ley
prohibe adquirir bienes del hijo sometido a su potestad, ni mercan-
tilista que explique con la nocidn de incapacidad la prohibicién de
comprar sus acciones las Sociedades anénimas,
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